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La igualdad
Américas
Nivel de Técnico
Sector econémico 3. Comercio al por menor de productos textiles,
prendas de vesii, calzado, articulos de cuero
Descripcién del negocio
Venta de colchas, cobijas y sébanas por
Trayectoria 1
JCual fue ia razén principal por ia que inicié Ia unidad productiva? Para
‘Actividad econémi i No
Cantidad de integrantes 1
Relacion Laboral Informal
Capital inicial 1500000
Grigen de capital Anorros
Principales Productos Colchas, sabanas y cobijas
Necesidades Financiero
Amenazas Precios de insumos
4Le gustaria cerrar el negocio y obtener un empieo No
4Cuénto tiempo dedica para supervisar su unidad productiva? 6 horas al dia
Conoce aigiin programa de promocion y apoyo a emprendimientos y MiPymes. No
Ha logrado acceder a productos financiero para la capitalizacion del imiento o Mipyme.  No
Utiliza equipos de cémputo para of monitoreo y desarroilo de Ia unidad economi No
4Tiene contratadas personas o colaboradores para el desarrollo de su actividad i Manual (ibro o cuadermo de

1 ANALISIS ADMINISTRATIVO - FINANCIERO

2 ANALISIS OPERACIONAL - PRODUCTIVO
3 ANALISIS COMERCIALIZACION

ALTO
BAJO
/ANALISIS ADMINISTRATIVO - ANALISIS OPERACIONAL - ANALISIS
FINANCIERO PRODUCTIVO COMERCIALIZACION
ADMINISTRATIVO - FINANCIERO Respuesta Nivel
1,1 Como fija el precio de los productos y/o servicios la unidad productiva. Estimacion propia Bajo
12 ¢Como ha llevado habitualmente la contabilidad del negocio? Empiricamente (Excel / Cuaderno) Bajo
1,3 Mantiene registros escritos de la unidad productiva (es decir, que tiene un lugar, cuaderno, archivo o Manual (libro o cuaderno de Bajo
14 Utiliza registros para determinar ingresos y egresos. No Bajo
1.5 La unidad econémica utiiza registros del cambio en los precios de insumos o materias primas de un mes a otro. Baio
1,6 Launidad econémica sabe cudnto le cuesta generar cada uno sus productos. si Alto
1,7 Sabe de qué productos obtiene mas ganancias por cada uno que vende. si Alto
1,8 La unidad econdmica tiene un registro escrito que detalle cudnto paga cada mes de renta, electricidad, equipo, No Bajo
1.9 La unidad economica se ha fiado metas en relacion con las ventas que se propone tener para el afo en curso. oo
1,10 La unidad econémica ha calculado los costos aproximados que tendré que cubrir para el afio en curso. No Bajo
141 La unidad econdmica sabe cudles son las pérdidas y ganancias que su negocio ha tenido en el iltimo afio. No Bajo
142 Sabe cuantos son los ingresos y los gastos de su negocio al afio. No Bajo
113 LQué tan seguido revisa el desempefio de la unidad econémica para ver cusles son las dreas que se pueden
1P mejorar? Anual Bajo
114 Cuéntos indicadores clave de desempefio emplea para el monitoreo de la unidad econémica. Ninguno Bajo
145 Evidencias de caracter administrativo y financiero hitps://drive.google.comiopen?
PROCESO OPERACIONAL Y/O PRODUCTIVO Respuesta

4.4 Compard los precios y la calidad ofrecidos por proveedores alternativos o fuentes de materia prima alterativas,
"1 alos proveedores y fuentes actuales de la unidad econémica.

52 Hapregunté a un proveedor qué productos se estan vendiendo bien en la industria a la que pertenece este Bajo
g jocio.

23 Launidad economica cuenta con un sistema de inventario. No Bajo

2.4 Conoce o tiene informacion de sus canales de distribucién, de abastecimiento, proveedores y distribuidores, Alto

asimismo, de tiempos y movimientos, control de calidad e inventarios. si
25  Evidencias de carécter operacional y productividad

31 Consultar si el representante ha visitado el negocio de al menos un competidor para ver los precios que ofrece. No Bajo
El representante legal ha visitado el negocio de al menos un competidor para ver qué productos estén 5
32 Elrepre Bajo
disponibles a la venta. No
33 Elrepresentante les ha preguntado a sus clientes si existen otros productos que les gustaria que la unidad Bajo
" econsmica produjera o vendiera. No

34 Elrepresentante logal ha hablado con al menos un excliente para averiguar por qué habia dejado de comprar Baio
en su negocio.

35  Launidad econémica atrajo clientes con alguna oferta especial. No Bajo

36 Elrepresentante de la unidad a hecho algin tipo de publicidad. No Bajo

37  Launidad econémica usa redes sociales No Bajo

5 Habuscado nuevos canales de distribucion tales como cambiar de ubicacion, entrar a nuevos mercados o o

% buscar nuevos clientes. si

39 Evidencias comercializacion httpsidrive.google comiopen?
EVIDENCIAS ADICIONALES
Evidencias exhibidores, anaqueles o estanterias htips/drive.google comiopen?id=1M-
Evidencias adicionales hitps://drive.google. id=1LxDGmL_IJE3ZXI-
Foto de la fachada hitps/idrive.google.comiopen?
Fotos de la unidad productiva hitps:/idrive.google.comiopen?
Acta de visita htips:/idrive.google comiopen?
Profesional o Técnico Gina Xiomara Vega Velasquez

Observaciones adicionales

Interpretacién

Alto: Se entiende que la unidad econmica, tiene i yio i y son o sufici fiables para el control interno.
Medio: Se entiende que la unidad econémica tiene pocos yio i para el control interno.
Bajo: Se entiende que la unidad econdmica, no tiene i yio i y el control izacional es deficiente.
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